
Bästa beslutsfattare!

Liaison Technologies vill bjuda Er till vårt frukostevenemang för att diskutera aktuella frågor med oss och våra 
kunder kring hanteringen av order-leveranskedjan samt hur systemintegration kan implementeras som en tjänst.

Tid: tisdagen 30 september 2008 kl. 8.30–11.00

Plats: Hotell Scandic Park, Karlavägen 43, 102 46 Stockholm, Sverige

Teman i evenemanget: 
1. Verkställande av integrationsstrategi och hantering av order-leveranskedja genom kundexempel
2. Fördelar med att utlokalisera intern och interorganisatorisk systemintegration
3. Master data management som en tjänst – vilka fördelar jämfört med intern implementering?

Liaison Technologies’ Integration and Master Data Breakfast, 30.9.2008

Anmälningar
Om svar anhålles senast den 24 september 2008 
på Internetadressen www.eccu.fi/liaison, 
där webbanmälningarna registreras tillförlitligt 
av Eccu Finland Oy, per e-post till marknads-
föringschef ulla.kaila@liaison.com eller genom 
att ringa till +358 40 5376611 / Ulla Kaila. 
Evenemanget är gratis.

Agenda

8.30 Coffee and registration 

9.00 Welcome / Liaison Technologies
 
9.05–9.30
Case Cargotec Corporation: How to efficiently execute 
integration strategy in a global business environment?
• Supplier integration is a key part of global corporation’s Vendor
	 Management.
• What does a global company achieve with supplier integration, 
	 benefits?
• Several years of integration projects and more to come? 
	C argotec’s future plans.
Cargotec Corporation, Hans Lindblom, V P Purchasing Collaboration

9.30–10.00
Case Fläkt Woods: Demanding system integrations in a 
global corporation 
• How to integrate local and global enterprise applications
	 in global corporation? 
• How to make systems work seamlessly with trading partners’ 
	 systems? 
• How to ensure that the company’s systems and data management 		
	 work in an optimal manner in Scandinavia and in Central Europe? 
Fläkt Woods Group SA, Lars J. Sandell, SVP Information Management and 
Processes, VP Marketing & Product Development ACE

10.00–10.40
Case Candyking: Business benefits of Candyking using E-procurement 
• One aligned and monitored process for our pan-European supplier 		
	 network. 
• Convincing suppliers and getting them on board. 
• Implementation towards suppliers and the process of increasing 
	 supplier satisfaction. 
• Future challenges and coming projects. 
Candyking Holding, Michael Hertzman, Logistics Manager

10.40–10.50
System integrations and master data management as a Service 
• Ways to improve your business performance.
Liaison Technologies, Olli Aro, Sales Manager

10.50–11.00 Questions & Answers 

11:00 Closing

Vi ses på frukosten och önskar Er varmt välkommen!
Hälsningar Liaison Technologies

Liaison Technologies
Evenemangsarrangören Liaison Technologies 
levererar skräddarsydda b2b- och EAI -in-
tegrationer samt tjänster för administrering 
av master data och konsultering på en global 
nivå. Liaisons kundkrets omfattar bland andra 
Amazon.com, CHEP International, KONE, 
Merck & Company, MetLife, Siemens, Stora 
Enso och U.S. Bank. Liaisons tjänster an-
vänds av över 5000 organisationer i Europa, 
USA och Asien. Huvudkontoret för Liaisons 
verksamhet i Europa ligger i Finland och 
bolagets högkvarter i Atlanta, USA. Ytterligare 
information får Ni genom att kontakta Mikko 
Soirola, VP Sales + 358 10 3060 900 eller på 
vår webbplats www.liaison.com


